[image: 2020中外涂料网专用函1]
2023全国涂料经销商生存状况调查
暨中国涂料金销商500强调查问卷

各涂料经销商：
过去几年，疫情反复、地产结构深度调整、原材料价格飙涨、国际局势冲突等多重叠加因素的原因，以及日新月异的新消费趋势变革，深刻影响了包括涂料在内各行各业的生存形态。特别是2022年，无论涂料厂家、经销商，还是涂料行业从业者，都面临着多年未有的困境与挑战。
面对消费需求乏力、市场疲软、库存上升、利润降低等重重艰难险阻，涂料经销商们使出浑身解数积极应对新变化，打破传统羁绊，利用新零售新渠道新工具新玩法，探索新发展路径，转型、重启、归零、聚智、破局、突围，为中国涂料市场的稳定、健康和可持续发展，贡献了不可低估的坚强力量。
为及时了解2023年经销商的实际经营情况，充分了解经销商当前面临的压力和实际困难，推动和促进行业健康可持续发展，中外涂料网即日起开展“2023年全国涂料经销商生存状况调查”活动，此项调查活动由深耕涂料行业二十年的中外涂料网访谈实施，联合佛山市经典文化传播有限公司进行问卷收集和数据分析，邀请行业专家智库给予专业指导和修正。
涂料经销商生存状况调查主要内容包括：人员、财务状况、业务开展情况、对厂家满意度及当前面临的主要问题和困难、对厂家诉求及建议等。
调查问卷由经销商负责人填写，调查时间从即日起至2023年11月15日。
完整填写问卷的经销商将获得中外涂料网发布的《2023全国涂料经销商生存状况调查研究报告》。
感谢您的支持与配合。您也可以与我们联系，获取Word版问卷，填写完成后发至我们的邮箱。
联系人：童在琴，手机：18923267588，电话：0757-22239790；邮箱：500@27580.cn，官方
网站：www.27580.cn。

中外涂料网

2023全国涂料经销商生存状况调查暨中国涂料金销商500强调查问卷
一、经销商生存环境调查
1、您认为2023年经销商的经营环境怎样？
(    ) A、很好；  (    ) B、较好；  (    ) C、还好；  (    ) D、一般； (    ) E、很差。
2、同比去年，2023年公司的营业收入怎样：
(    )A、增长，比例为：       %；  (    ) B、持平；  (    ) C、下降，比例：       %。
3、同比去年，2023年公司的盈利状况怎样：
(    )A、增长，比例为：       %；  (    ) B、持平；  (    ) C、下降，比例：       %。
4、您认为影响产品销售的主要原因有哪些？（可多选）
(    ) A、品牌影响力；   (    ) B、价格；   (    ) C、市场推广 ；   (    ) D、产品质量； 
(    ) E、经营管理水平； (    ) F、竞争激烈；  (    ) G、产品设计； (    ) H、店面形象。 
5、您认为什么因素较能影响涂料在当地的销售？（可多选）
(    ) A、经济水平；  (     ) B、市场水平；  (    ) C、消费习惯；  (    ) D、其他：             。        
6、对于经销商的未来发展，您认为以下因素哪个比较重要？（可多选）
(    ) A、领导力；    (    ) B、规模实力；  (    ) C、品牌影响力； (    ) D、团队建设；
(    ) E、市场能力；  (    ) F、服务能力；   (    ) G、产品线；     (    ) H、客户关系；
7、您认为哪个渠道对涂料销售比较重要？（可多选）
(    )A、零售渠道；   (    )B、批发渠道；   (    ) C、工程渠道；   (    )D、装饰公司；
(    )E、油漆师傅；   (    ) F、设计师；     (    ) G、其他：                           。             
8、请问2023年开展业务面临哪些挑战和困难？



9、请问，贵公司是否有以下哪些经营计划？
(    )A、投资新店；  (    )B、收购门店；  (    ) C、转卖本店；  (    )D、本店翻牌（改为他牌）；
(    )E、出租店面；  (    ) F、其他：        

10、请您用三个关键词来形容2023年的涂料市场：
     



二、经销商基本情况
	公司名称
	

	公司地址
	

	董事长
	
	手机
	
	总经理
	
	手机
	

	联系人
	
	手机
	
	邮箱
	
	
	

	代理品牌
	



三、经营规模情况（涂料业务的营业收入，作为进入榜单的基础数据。）
	类别
	2021年
	2022年
	2023年预计

	营业收入（万元）
	
	
	

	营业面积（平方米）
	
	
	

	员工数量（人）
	
	
	

	店铺数量（个）
	
	
	

	分销商数量（个）
	
	
	



四、经销商500强竞争力测评指数（作为榜单公开发布依据）
	序号
	测评指数
	满分标准
	自测得分
	备注

	1
	领导力
	100分
	
	

	2
	规模实力
	100分
	
	

	3
	团队建设
	100分
	
	

	4
	市场能力
	100分
	
	

	5
	产品线
	100分
	
	

	6
	终端管理
	100分
	
	

	7
	财务管理
	100分
	
	

	8
	内务管理
	100分
	
	

	9
	客户关系
	100分
	
	

	10
	服务能力
	100分
	
	

	测评总分
	1000分
	
	



五、公司介绍（请发电子版至邮箱：500@27580.cn）




六、相关信息
1、请提供公司领导高清照片，以及500字以内的简介。提交企业资料：包括企业概况、财务指标、营业执照、资质证明、获奖证书等）；相关照片（店铺照片、活动照片、团队照片、广告照片等）。
[bookmark: _GoBack]2、问卷请填写完整，请于2023年11月15日前提交至邮箱：500@27580.cn。
3、联系人：童在琴，手机：18923267588，电话：0757-22239790；邮箱：500@27580.cn，官方网站：www.27580.cn。
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